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Sanksi Pelanggaran Pasal 113 
Undang-Undang Nomor 28 Tahun 2014 
tentang Hak Cipta 


1. 


Setiap Orang yang dengan tanpa hak melakukan pelanggaran hak ekonomi 
sebagaimana dimaksud dalam Pasal 9 ayat (1) huruf i untuk Penggunaan 
Secara Komersial dipidana dengan pidana penjara paling lama 1 (satu) tahun 
dan/atau pidana denda paling banyak Rp100.000.000 (seratus juta rupiah). 


Setiap Orang yang dengan tanpa hak dan/atau tanpa izin Pencipta atau 
pemegang Hak Cipta melakukan pelanggaran hak ekonomi Pencipta 
sebagaimana dimaksud dalam Pasal 9 ayat (1) huruf c, huruf d, huruf f, 
dan/atau huruf h untuk Penggunaan Secara Komersial dipidana dengan 
pidana penjara paling lama 3 (tiga) tahun dan/atau pidana denda paling 
banyak Rp500.000.000,00 (lima ratus juta rupiah). 


Setiap Orang yang dengan tanpa hak dan/atau tanpa izin Pencipta atau 
pemegang Hak Cipta melakukan pelanggaran hak ekonomi Pencipta 
sebagaimana dimaksud dalam Pasal 9 ayat (1) huruf a, huruf b, huruf e, 
dan/atau huruf g untuk Penggunaan Secara Komersial dipidana dengan 
pidana penjara paling lama 4 (empat) tahun dan/atau pidana denda paling 
banyak Rp1.000.000.000,00 (satu miliar rupiah). 


Setiap Orang yang memenuhi unsur sebagaimana dimaksud pada ayat (3) 
yang dilakukan dalam bentuk pembajakan, dipidana dengan pidana penjara 
paling lama 10 (sepuluh) tahun dan/atau pidana denda paling banyak 
Rp4.000.000.000,00 (empat miliar rupiah). 
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Dalam beberapa tahun terakhir, bisnis online semakin populer. Apalagi 
dengan semakin trennya kegiatan bekerja dan berbisnis dari rumah. Dari 
sekian banyak model bisnis online, affiliate marketing adalah salah satu 


model bisnis yang paling menarik. 


Kenapa? Sebab Affiliate marketing ini dapat dijalankan secara fleksibel, 
paruh waktu, bisa dilakukan oleh siapa saja. Entah itu oleh ibu rumah 
tangga, mahasiswa, pelajar, karyawan, pengusaha, atau siapa pun 
yang berminat. Bahkan, di tengah keseharian saya sebagai mahasiswa, 


saya juga menjalankan kegiatan affiliate marketing. 


Perkenalan saya dengan bisnis online terjadi pada pertengahan 2011 
lalu. Waktu itu saya kelas 3 SMP dan sangat ingin menghasilkan uang 
dari internet. Namun kendala yang saya hadapi adalah saya bingung 
harus mulai dari mana. Alhasil, semua hal saya kerjakan. Butuh waktu 


sekitar 2 tahun bagi saya untuk memahami bisnis online seutuhnya. 


Nah, jika Anda ingin memulai bisnis online, maka buku ini adalah 
pilihan yang tepat. Sebab dalam buku ini sudah ada langkah demi 
langkah yang jelas dalam memulai bisnis online. Anda akan dipandu 
untuk memahami model bisnis di internet, memahami gambaran bisnis 
online secara utuh, dan tentunya dipandu membangun bisnis online Anda 


sendiri. 
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Pembahasan dalam buku ini sudah disusun secara sistematis. Anda 
tinggal mengikutinya langkah demi langkah. Tak hanya itu, juga sudah 
ada studi kasus dan berbagai ilustrasi yang dapat menjadi inspirasi bagi 
Anda. Di beberapa bagian, saya juga memberikan referensi menuju link 
website di internet. Nah, pastikan Anda membuka dan mempelajari 
referensi tersebut. Sebab referensi yang tadi saya berikan sangat 


berkaitan dengan pembahasan di buku ini. 


Akhir kata, saya ucapkan selamat membaca. Selamat belajar dan 


selamat praktik. Semoga menginspirasi. 


Jefferly Helianthusonfri 


@JefferlyHelian 
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Dalam beberapa tahun terakhir, jumlah pengguna internet terus 
meningkat drastis. Mengacu pada data dari APJII (Asosiasi Penyelenggara 
Jasa Internet Indonesia), jumlah pengguna internet di Indonesia sudah 
mencapai angka 71,19 juta pada tahun 2013. Tentu angka ini terus 


bertambah dan merupakan angka yang besar. 


Bayangkan, ada puluhan juta pengguna internet di Indonesia. Pertam- 
bahan jumlah pengguna internet tentu berdampak pada kegiatan bisnis 
online. Hal ini senada dengan hasil riset yang diprakarsai oleh Asosiasi 
E-commerce Indonesia (idEA), Google Indonesia, dan TNS (Taylor 
Nelson Sofres). Dikutip dari website Kominfo.go.id, di tahun 2013 lalu, 
nilai pasar e-commerce di Indonesia mencapai angka 8 miliar dolar AS 


atau setara 94,5 triliun Rupiah. 


Bukti lain terlihat dari makin maraknya iklan perusahaan digital di 
televisi. Mungkin Anda sudah sering melihat iklan dari Tokopedia, 
Traveloka, BukaLapak, Lazada, ataupun  perusahaan-perusahaan 
e-commerce lainnya. Hal tersebut menunjukkan bahwa internet 


menyimpan potensi bisnis yang besar. 
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Ba Pa Sei ee Pee Per ena denga Papa daa meses 


Gambar 1.1 Traveloka.com, salah satu perusahaan digital 
yang gencar beriklan di televisi 


Gambar 1.2 Bukalapak.com juga gencar beriklan di televisi 


Lantas, apakah kue bisnis digital tadi hanya dapat dinikmati oleh pemain- 
pemain besar? Apakah kita yang individu biasa dapat menikmati berkah 


perkembangan internet tadi? Tentu bisa. Bagaimana caranya? Temukan 


jawabannya sebentar lagi. 


a $ isa menghasilkan 
pendapatan dari internet, maka kita perlu melakukan bisnis online. Apa 


langkah awal dalam memulai bisnis online? 
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Langkah awal dalam memulai bisnis online adalah Anda harus tahu 


bagaimana model bisnis di internet. Nah, berikut ulasan mengenai 


berbagai model bisnis yang ada di internet. 


Jualan online. Dalam model bisnis ini, pendapatan diperoleh 
ketika kita berhasil menjual produk secara online. Misalkan Anda 
punya toko sepatu. Nah, dengan bantuan internet, Anda mema- 
sarkan produk sepatu Anda ke seluruh Indonesia. Ketika produk 
Anda terjual, maka Anda mendapatkan uang. Begitulah cara 
Anda menghasilkan uang. Dalam berjualan online, kita bisa 
memanfaatkan berbagai media, entah itu pakai Instagram, 


Twitter, blog, ataupun toko online. 


Jual jasa secara online. Selain menjual produk fisik, kita juga bisa 
menghasilkan uang dengan berjualan jasa di internet. Penda- 
patan diperoleh dari uang yang dibayarkan klien kita. Jadi, jika 
Anda punya suatu keahlian, Anda dapat menjual jasa di internet. 
Bahkan, bisnis online pertama saya adalah menjual jasa. Saya 
pertama kali memulai bisnis online di usia 14 tahun (waktu itu 
saya kelas 3 SMP). Waktu itu, jasa yang saya jual adalah jasa 
pembuatan blog. Saya membantu UKM dan bisnis-bisnis kecil 
untuk masuk ke internet. Jadi, saya membuatkan blog untuk para 
pelaku usaha kecil. Bermodalkan kemampuan membuat blog, 
saya memberanikan diri berjualan jasa di internet. Jasa yang 
dijual di internet bisa sangat beragam, misalnya jasa penulisan 
artikel, jasa penerjemah, jasa desain, jasa konsultasi bidang 
tertentu (misal konsultasi bidang manajemen), jasa pelatihan, 


dan lain sebagainya. 


Model bisnis periklanan. Dalam model bisnis ini, Anda akan 
membangun sebuah media. Entah itu media online (seperti 


Kompas.com, Detik.com) ataupun hanya dalam bentuk sebuah 
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blog. Kunci sukses dalam model bisnis ini adalah blog/web Anda 
punya banyak pembaca. Semakin banyak pembaca blog/web 
Anda, maka semakin bagus. Pendapatan diperoleh dari uang 
yang dibayarkan para pengiklan. Jadi, orang-orang dapat beriklan 
di web Anda. Selanjutnya mereka harus membayar biaya iklan 
agar iklannya ditayangkan dalam waktu tertentu (misal satu 
bulan). 


Iklan PPC (Paid Per Click). Mirip dengan model bisnis 
periklanan, tapi bedanya adalah Anda dibayar berdasarkan 
jumlah klik yang terjadi pada iklan. Iklan PPC ini adalah metode 
periklanan, di mana si pengiklan hanya membayar ketika terjadi 
klik terhadap iklan yang ia pasang. Contohnya begini. Misalkan 
saya adalah pengiklan. Saya memasang iklan di blog Anda. 


Selama satu bulan, iklan saya diklik oleh 1.000 pengunjung blog 
Anda. Harga per klik adalah 1.000 Rupiah. Jadi, biaya iklan yang 
harus saya bayar adalah 1.000.000 Rupiah. Nah, seperti itulah 
iklan PPC. Agar bisa menghasilkan uang dari iklan PPC, Anda 
harus punya web/blog. 


Turn Yo 
passion Into 
profit 


Gambar 1.3 Google AdSense, salah satu program iklan PPC 
yang populer di dunia 
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Selain itu, Anda harus bekerja sama dengan penyedia layanan 
iklan PPC. Nantinya akan terjadi bagi hasil antara Anda (penerbit 
iklan) dengan si penyedia layanan iklan PPC. Misalkan dari uang 
1 juta yang saya bayarkan tadi, 70Yo-nya diberikan kepada Anda, 
30Y0 masuk ke kantong si penyedia layanan iklan PPC. 


e Model bisnis freemium. Dalam model bisnis freemium, kita akan 
menyediakan dua macam layanan. Yakni layanan gratis dan 
berbayar. Misalkan Anda punya aplikasi. Nah, aplikasi Anda ini 
dapat diunduh secara gratis. Saya sebagai pengguna internet, 
mengunduh dan memakai aplikasi gratis Anda. Karena memakai 
aplikasi gratis, maka fitur yang saya dapatkan terbatas. Nah, kalau 
mau fitur yang lebih, saya harus bayar ke Anda. Begitulah model 
bisnis freemium. Contoh penerapan model bisnis ini ada pada 


Dropbox. 


Dropbox adalah layanan file sharing yang dapat Anda gunakan 
secara gratis. Dengan memakai Dropbox, Anda bisa membagikan 
file kepada siapa pun dengan mudah dan praktis. Entah itu 
berbagi file kepada mahasiswa Anda, kepada pembaca blog Anda, 
atau mungkin ke keluarga Anda sendiri. Hanya saja, kapasitas 
penyimpanan untuk pengguna gratis hanya 2,5 GB. Kalau mau 
kapasitas yang lebih, kita harus upgrade akun Dropbox. Begitulah 


model bisnis freemium. 


& uni 
es? Dropbox 


Gambar 1.4 Dropbox, salah satu bisnis yang menerapkan model bisnis 
freemium 
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Affiliate marketing. Nah, yang ini nih yang akan kita ulas dalam 
buku. Affiliate marketing adalah suatu bisnis online, di mana 
Anda akan membantu suatu vendor/brand. Biasanya si affiliate 
marketer akan bekerja sama dengan suatu perusahaan/bisnis. 
Tugas si affiliate adalah membantu memasarkan produk si bisnis/ 
perusahaan tadi. Ketika produk tersebut terjual, si affiliate akan 
mendapatkan komisi penjualan. Besarnya komisi penjualan ber- 
gantung pada kesepakatan antara si vendor dengan si affiliate. 
Bisa 499, 8Yo, bahkan sampai 506. Kendati demikian, affiliate 
marketer tidak hanya memasarkan produk, tetapi juga bisa 


memasarkan suatu layanan web, aplikasi, dan lain sebagainya. 


Menjual produk digital. Model bisnis ini juga sangat menarik. 
Kenapa? Sebab menjual produk digital memungkinkan Anda 
meraih profit sampai hampir 10096 per penjualan. Kenapa? 
Karena biasanya biaya produksi produk digital relatif murah. 
Selain itu, produk digital ini cukup dibuat sekali tapi bisa dijual 
berkali-kali. Contoh produk digital, misalnya video tutorial, 
ebook, software/aplikasi, template website, template desain 
(misal template untuk desain banner), dan membership suatu 
website. Dalam model bisnis ini, kita akan menjual suatu produk 
digital. Pendapatan diraih dari uang penjualan produk digital 
kita. Contoh bisnis produk digital ini misalnya 
www.PanduanMembuatWebsite.com. Di web tadi, saya menjual 
paket video tutorial seputar pembuatan website dan toko online. 
Orang-orang yang hendak belajar membuat website dan toko 
online, dapat belajar di website tadi. Jadi, ketika ada orang yang 
mendaftar di website PanduanMembuatWebsite.com tadi, saya 
akan mendapatkan pendapatan. Begitulah model bisnis jualan 


produk digital. 
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Siapa Lagi Yang Mau Tahu Bagaimana Cara Membuat 
Website Yang Sangat Mudah Bahkan Anda Yang Mewble 
Sekalipun Bahkan Gaptek Bisa Melakukanya Dengan Mudah, 
Cepat Dan Tampa Ribet 


Gambar 1.5 PanduanMembuatWelbsite.com, 
salah satu contoh bisnis produk digital 


Penjelasan mengenai berbagai model bisnis online tadi juga dapat Anda 
tonton di video berikut: https://youtu.be/ZGPIggOad7U. 


Gambar 1.6 Video pengenalan berbagai model bisnis yang ada di internet 


Setelah Anda memahami berbagai model bisnis online, saatnya tentukan 
model bisnis apa yang akan Anda pilih. Setelah memilih model bisnis, 


maka Anda bisa mencoba memulai bisnis tersebut. 
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1.3 Mengenal Affiliate Marketing 


Dari sekian banyak model bisnis internet, pembahasan buku ini akan 
difokuskan pada model affiliate marketing. Oleh karena itu, mari kita 


kenali affiliate marketing secara lebih mendalam. 


Dikutip dari SmartPassiveIncome.com, affiliate marketing adalah kegi- 
atan menghasilkan komisi dengan mempromosikan produk orang/ 
perusahaan lain. Misalkan saya punya suatu produk. Nah, Anda mem- 
bantu memasarkan produk saya. Selanjutnya, minggu depan produk saya 
laku karena upaya promosi Anda. Dengan demikian, Anda akan men- 


dapatkan komisi penjualan dari saya. 


Jadi, kalau kita simpulkan, agar bisa melakukan affiliate marketing, maka 


harus ada tiga hal ini. 


e Pemilik produk. Agar bisa menjalankan affiliate marketing, Anda 
harus bekerja sama dengan suatu vendor/penyedia produk. 
Dengan bekerja sama, Anda akan mendapatkan akses untuk 


mempromosikan produk si vendor. 


e Pembeli. Anda harus mampu mendapatkan pembeli untuk si 
vendor. Artinya apa? Artinya, Anda perlu mempromosikan 


produk vendor dan mengupayakan terjadinya penjualan. 


e Affiliate marketer. Nah dalam hal ini, si affiliate marketer-lah 


yang akan menjadi tenaga pemasar dari si vendor. 


Mungkin Anda bertanya seperti ini, "bagaimana cara si vendor menge- 
tahui bahwa saya adalah affiliate yang menjual produknya?" Dalam 
affiliate marketing, Anda akan mendapatkan link/url afiliasi khusus. 
Misalkan Anda memasarkan produk dari www.websiteA.com. Nantinya 
Anda — akan mendapatkan url afiliasi — khusus, misal: 
www.websiteA.com/ref—usernameAnda. Nah, url afiliasi khusus inilah 


yang akan Anda gunakan untuk berpromosi. 


8 
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Jadi, ketika Anda mempromosikan suatu produk, Anda harus meng- 
arahkan calon pembeli ke alamat url afiliasi Anda tadi. Ketika url afiliasi 
tadi dibuka, maka si calon pembeli akan diarahkan ke website penjualan 
produk si vendor. Ketika si calon pembeli membeli produk, maka 


transaksi tadi akan tercatat atas nama Anda. 


Lantas, apa yang harus dilakukan guna memulai affiliate marketing? 


Secara sederhana yang perlu Anda lakukan antara lain sebagai berikut. 


e Memilih produk yang akan Anda pasarkan. Anda harus tahu 
dulu produk apa yang akan Anda pasarkan. Kalau sudah mene- 
mukan produknya, Anda tinggal bekerja sama dengan vendor 


guna memasarkan produk tersebut. 


e Memasarkan produk tersebut. Setelah dapat produknya, Anda 
tinggal memasarkan produk tersebut. Pemasaran produk tadi 
dapat dilakukan lewat Facebook, Twitter, Instagram, YouTube, 
ataupun melalui website Anda. Selanjutnya, Anda tinggal me- 


nunggu produk tadi terjual. 


jefteriy Super Clab — Portal Belajar Internet Marketing Untuk UKM 


Indonesia 


aka TA 


Gambar 1.7 Sebuah blog dapat digunakan untuk memasarkan produk afiliasi 
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Ya sesederhana itu. & 


Hanya saja, untuk mewujudkan konsep tadi dibutuhkan tindakan yang 
jelas dan terukur. Di Bab 2 nanti, saya akan uraikan secara lebih men- 


dalam mengenai langkah-langkah memulai affiliate marketing. 


1.4 Mungkinkah Menjalankan 
Affiliate Marketing 
dengan Modal Dengkul? 


Sebelumnya mari kita sepakati dulu apa itu modal dengkul. Dikutip dari 
KBBI Daring, modal dengkul adalah modal yang tidak berupa uang atau 
harta, tetapi berupa perkataan atau tenaga. Jadi, jika ditanya apakah 
mungkin untuk menjalankan affiliate marketing dengan modal dengkul? 


Tentu saja mungkin. 


Tapi tentu saja ada catatan khusus. Catatan khususnya adalah kalau Anda 
sudah punya fasilitas dasar yang diperlukan. Fasilitas dasar tersebut 
adalah koneksi internet dan alat kerja Anda (bisa berupa laptop/ 
komputer). Jika kedua hal tadi sudah dimiliki, Anda bisa memulai affiliate 


marketing tanpa mengeluarkan uang. 


Untuk koneksi internet, kita bisa pakai koneksi gratisan dari kampus, 
sekolah, ataupun tempat makan (seperti cafe atau restoran). Bermodalkan 
segelas es teh, mungkin kita sudah bisa mendapatkan koneksi internet 


secara gratis. 


Hanya saja, untuk pengembangan bisnis jelas tidak akan ada yang gratis. 
Yang saya maksud modal dengkul di sini hanyalah di tahap awal (tahap 
memulai). Jika ingin bisnis online kita naik level, terus tumbuh, dan 


berkembang, maka jelas butuh modal tambahan. 


Kendati demikian, semua pembahasan dalam buku ini dapat dilakukan 


secara gratis (di luar biaya koneksi internet). 
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Intinya, affiliate marketing ini model bisnis yang sangat menarik. Karena 
dapat dijalankan oleh siapa saja, bisa full time, bisa paruh waktu. Kegiatan 
sebagai affiliate marketing juga fleksibel. Jadi, mahasiswa, ibu rumah 
tangga, karyawan kantoran, atau siapa pun yang mau, dapat menjalan- 
kannya. Yang lebih menariknya, tentu affiliate marketing dapat memberi 


penghasilan tambahan bagi Anda dan saya. 9 
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Di bab ini, saya akan menjelaskan langkah kunci yang perlu dilakukan 


agar berhasil dalam affiliate marketing. 


Kebanyakan affiliate marketer akan fokus di suatu niche (ceruk pasar) 
tertentu. Misalkan kalau kita jadi affiliate marketer di bidang fotografi, 
maka kita akan fokus di bidang fotografi. Alhasil produk yang kita 
pasarkan berupa produk-produk yang relevan dengan dunia fotografi. 
Misalkan buku fotografi, peralatan kamera, kursus fotografi, dan lain 


sebagainya. 


Kenapa harus fokus di suatu niche? Tujuan utamanya supaya semua 
tenaga, waktu, dan sumber daya kita terfokus di bidang tersebut. Mela- 
kukan suatu hal secara fokus akan menjadikan kita meraih hasil yang 
optimal. Bandingkan kalau kita mencoba semua hal, maka tenaga, waktu, 
dan sumber daya kita yang terbatas akan cepat habis. Oleh karena itu, 
lebih baik kita fokus dulu di suatu bidang bisnis online. 


Nah, langkah awal yang perlu dilakukan adalah, tentukan Anda mau 
fokus di niche apa. Bagaimana cara memilih niche yang tepat? Dua tips 


berikut dapat Anda pertimbangkan. 
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